\
ﬂ\' Transmibat

Personnalisation et vente de cadeaux d'affaires

Annonce V79800 mise a jour le 08/01/2025

Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique SARL
Ancienneté de la société Plus de 10 ans
Localisation du siege Rhone

Résumé genéral de l'activité

Groupe leader dans la personnalisation et la vente de cadeaux d'affaires pour entreprises, positionné sur le segment de produits
qualitatifs destinés a des clients exigeants.

Basé dans une région dynamique, ce groupe bénéficie d'une clientele diversifiée et d'une forte réputation dans le secteur (BtoB et
BtoBtoC).

Le groupe, en croissance et rentable, a développé des partenariats stratégiques avec des fournisseurs européens et asiatiques,
tout en conservant son autonomie et sans dépendance.

Cette opportunité offre un potentiel de développement important, notamment grace a 'acquisition récente d'une petite entreprise et
a la signature d'un contrat de licence de marque exclusive avec une marque de renommeée internationale, renforgant ainsi les
perspectives de diversification et de croissance.

En plus

La société travaille a I'export

Eléments chiffrés

Eléments chiffrés concernant la cession



https://www.transmibat.fr
https://www.transmibat.fr

En k€/année 2021 2022 2023 2024

Rés. Exp.

Rés. Net

CEIEGES 14

Indications concernant les éléments chiffrés
La valorisation est tres correcte, offrant une occasion unique pour un entrepreneur orienté vers la croissance.

Les dirigeants actuels sont ouverts a un accompagnement pour assurer une transition fluide.

Positionnement concurrence

Points forts

- Réputation.

- Clients.

- Gestion.

- Solide savoir-faire.

Infos sur la cession

A propos de la cession de cette entreprise

Type de cession envisagée Majoritaire
Raison principale de cession Départ a la retraite
Prix de cession Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

L'immobilier n'est pas compris dans la cession.

Profil de repreneur recherché

Profil recherché Personne physique ou morale

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur ce

. 300 ke
dossier

Cette reprise est idéale pour un profil de développeur
Complément commercial, souhaitant exploiter la dynamique existante et
développer davantage la présence du groupe sur le marché.



